
Gennemgå listen hurtigt, spontant & intuitivt. Sæt ét kryds i hver række. 

Dominant indflydelse Stabilitet Kompetence

Orienteret Fakta Følelser Følelser Fakta

Udstråling Udadvendt Udadvendt Indadvendt Indadvendt

Ud/ind-
advent

Udadvendt 
med handling

Udadvendt 
med følelser 
og ord

Indadvendt 
med ideer og 
følelser

Indadvendt 
med følelser, 
frygt og ideer

Primært Magt Mennesker Tempo Regler

Mål (søger) Kontrol Popularitet Kontinuitet Korrekthed

Vurderer 
andre på

Opgave-
løsning, 
styrke, magt

Fleksibilitet, 
evne til at tale 
(positivt)

Imødekom-
menhed, be-
slutsomhed

Fakta, logiske 
argumenter, 
konkurrence

Bliver under 
pres

Krigerisk, 
krakilsk

Uorganiseret, 
blødsøden

Stædig, 
modvillig

Påståelig, 
bekymret

Frygter At tabe Upopularitet Utryghed Følelser, kritik

Vil søge Resultater Anerkendelse Tryghed Logik

Indstilling Magt, ideer Hengivenhed Tage vare på I baggrunden

Styring Styret indefra Styret udefra Tradition Fakta & 
følelser

Handling Aktiv, 
aggressiv Aktiv, tale Behøver tid Tilbage-

trukket

Elsker Modstand Venskab       Tryghed Harmoni

Fremfærd Imod Imøde-
kommende Sammen med På afstand

Interesse Ting Mennesker Praktiske ting Andres 
mening

Handler 
som (rolle) Igangsætter Verbal initiativ

Underdanigt 
handlings-
menneske

Tilbagetruk-
ket handlings-
menneske

Følelses-
mæssig 
fortrolig

Med handling 
og resultater

Med følelser 
og ord

Med ideer og 
gøremål 

Med ideer og 
regler/
standarder

Ønsker Udfordring Påskønnelse Sikkerhed Støtte

Lederstil Dikterer Motiverer Struktur Overholder 
regler

Stil Taler til Taler med Lytter Skriver til

Total

www.salgspiloterne.dk salgspiloterne@salgspiloterne.dk 41 21 41 21

Tæl krydserne i hver kolonne sammen. Højeste antal krydser er den sandsynlige adfærdstype. 
Dette er et værktøj til hurtigere at komme med en antagelse om adfærdstypen hos en person.

http://www.salgspiloterne.dk
mailto:salgspiloterne@salgspiloterne.dk?subject=

