
Hvorfor vælge os/produktet? 

Hvor mange ulemper er der i forhold til fordelene? 

Hvorfor vælge noget andet end det, I har nu? 

Hvad er det værste, der kan ske? 

Hvis vores samarbejde bliver en fiasko, hvad gik så galt? 

Hvordan sikrer I, at vi/produktet er det rigtige valg for jer?

“Jagt nej” spørgsmål:



Formål: “Hvorfor gøre noget/det?” 

Beslutning: “Hvad har I besluttet, at der skal ske?" 

Prioritet: "Hvor vigtigt er det i forhold til jeres drift?" 

Resurser: "Hvad er jeres budget i penge, tid, bemanding?” 

Risiko/tab: "Hvad kan der galt?" 

Succes: “Hvad er markørerne for en succes?" 

Handling: "Hvad gør vi nu? Hvem gør hvad? Hvornår?"

De syv spørgsmål til en afklaring



Mangler tidslinje eller beslutningsdato 
= sandsynligvis et Måske 

Mangler navngivne beslutningstagere/
interessenter/kulturbærere 

= sandsynligvis et Måske 

Mangler konkret næste handling 
= sandsynligvis et Måske 

Mangler blot ét af de tre = stadig et Måske 

Måske = sandsynligvis et Nej!

Markører på skjult “måske”



Vi er lige gode venner uanset hvad, og så sparer vi 
begge tid på noget, der aldrig bliver til noget! 

Er der noget, der vil forandre sig til den tid, eller er det 
bare en udskydelse? 

Lad os aftale, at vi tales ved d. x/x kl. xx:xx og afgør, 
om vi skal gøre noget eller afslutte! 

“Senere” har det med at blive “aldrig”! Så vi gør 
hinanden en tjeneste, når vi afklarer, om vi skal gå til 
næste trin eller stoppe her og være lige gode venner.

Beramning af jagt nej - spørgsmål


